1. mesiac — Analyza a validacia problému

Tyzden | Aktivita Vystup

1 Kick-off stretnutie, predstavenie timu, Projektovy plan
definovanie cielov a mifnikov

1-2 Business Model Canvas workshop Navrh biznis modelu

2 Analyza trhu a konkurencie Trhova analyza

2-3 Definovanie zékaznickych segmentov Customer personas

3 Lean Startup a Customer Development Plan validacie
workshop

3-4 Rozhovory so zakaznikmi (10-20 interview) Zistenie trhu

4 Mentor session + hodnotenie pokroku Validovany problém

2. mesiac — Navrh rieSenia a tvorba MVP

Tyzden | Aktivita Vystup

5 Design Thinking workshop Navrh rieSenia

5-6 Definovanie hodnotovej ponuky (Value Value Proposition Canvas
Proposition)

6 Technologické konzultacie Technicka architektura

6-7 Navrh MVP (Minimum Viable Product) Specifikacia MVP

7-8 Vyvoj prototypu alebo MVP Funké&ny prototyp

8 Testovanie MVP s pouzivate/mi Spatna vazba

3. mesiac — Overenie potencialu a priprava d’alSieho rastu

Tyzden | Aktivita Vystup

9 Vyhodnotenie spatnej vazby Navrh uprav produktu

9-10 Iteracia MVP a dopracovanie rieSenia Vylepsené MVP

10 Workshop podnikatel'skych a prezentacnych Pitch prezentacia
zruénosti

10-11 Konzultacie k IP ochrane, patentom a Navrh IP stratégie
ochrannym zndmkam

11 Finanéné a obchodné zaklady projektu Zakladny biznis plan

12 Demo Day / Pitch Day pred komisiou a Finalne hodnotenie

partnermi




